PAZARLAMA PROGRAMI DERS PLANI

3.Yaryil Ders Plani

904341 Satis Yonetimi 6+0 Zorunlu 12
904342 Marka Yonetimi 2+0 Zorunlu 2
904343  ihracat Teknikleri 2+0 Zorunlu 2
904344 Perakende Yonetimi 440 Zorunlu 5
904345 Meslek Etigi 2+0 Segmeli 3
904346 Cevre Koruma 2+0 Segmeli 3
904347  lisletme Yénetimi | 3+0 Secmeli 3
904348 Satis Saha Planlamasi 2+0 Segmeli 2
904349 Elektronik Pazarlama 2+0 Segmeli 2
904350 Mesleki Yabanci Dil | 2+0 Segmeli 2
904351 Kalite Yonetim Sistemleri  2+0 Segmeli 2
Toplam AKTS 38

4 Yariyil Ders Plani

904406 Pazarlama Mevzuati 2+0 Zorunlu 2

904441  Pazarlama Arastirmasi 440 Zorunlu 3

904443  Satis Gici Egitimi 440 Zorunlu 9

904444  Tedarik Zinciri Yonetimi 2+0 Zorunlu 2

904445 statistik 3+0 Zorunlu 3

90assg Arastirmayontem ve 240 Segmeli 3

Teknikleri

904447 isletme Yonetimi Il 3+0 Secmeli 4

904448 Proje Hazirlama 3+0 Segmeli 3

904449  Bilgi ve iletisim Teknolojileri 3+0 Segmeli 4

904450 Kalite Glivencesi ve 240 Secmell 3

Standartlar

904451  Mesleki Yabanci Dil-ll 2+0 Segmeli 2

904452  ilkyardim 3+0 Secmeli 6

904453  Girisimcilik 4+0 Secmeli 4

Toplam AKTS 48

Dersin Ad1 Kodu yil Yariyil T+U+L Saati Kredi AKTS
Satis Yonetimi 0904341 2-Y1l  Giiz 6+0 6 12
Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Zorunlu Orgiin Egitim
Ogr.Metotlar Dinleme- Anlamlandirma

Ogrencinin; potansiyel miisteriler icin kaynaklar arastirarak miisterilerin dzelliklerini tespit
edebilmesi, satis oncesi hazirlik yaparak satig siirecini gerceklestirebilmesi, satis sonrasi hizmetleri
Dersin takip edebilmesi ve satig birimi ile ilgili birimler arasindaki koordinasyonu saglayabilmesi, isletme
Amaci icinde elde edilen verilere gore satiglarin mevcut durum analizini yapabilmesi ve bdylece birimin
giiclii ve zayif yonlerini tespit edebilmesi, satiglari tahmin edebilmesi ve satig kotalarini
belirleyebilmesi, satisla ilgili ticari ve finansal belgeleri yonetebilmesi, orgiit yapisini secerek satis
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elemanlarimin yetki ve sorumluluklarini belirleyebilmesi, satig ekibinin koordinasyonunu
saglayabilmesi ve performans degerlendirme kriterlerine gore satis elemanlarini denetleyebilmesine
saglamaktir.

Potansiyel miisteri i¢in hazirlik yapmak//Uriinii satisa hazirlamak ve satma

Satis sonrast hizmetleri yonetmek//Uriin 6zelligine uygun satis yontemlerini uygulamak
Ogrenme Satis stratejisi gelistirmek // Satig tahmini yapmaya katkida bulunmak//Satisla ilgili finansal/cari
Ciktisi islemleri yapmak//Satig giicii planlamas1 yapmak//Birim/b6lge satis orgiit yapisini olusturmak

Birim/bdlge satig rotasini olugturmak//Birim/bélge satis ekibinin koordinasyonunu saglamak ve

denetlemek//yeterlilikleri kazandirilacaktir

DERS AKISI: Potansiyel miisteriler i¢in kaynaklart aragtirmak ve miisterileri listelemek/Listelenen miisterilerin
ozelliklerini tespit etmek/Satis 6ncesi hazirlik yapmak/Satis siirecini gergeklestirmek/Satig siirecinde krizi
yonetmek/Satis sonras1 hizmetleri takip etmek/Satig birimi ile ilgili birimler arasindaki koordinasyonu
saglamak/Dogrudan satis yapmak/Dolayli satis yapmak/Satislarin mevcut durum analizini yapmak/Birimin giiglii ve
zay1f yonlerini tespit etmek/Pazarin firsat ve tehtidlerini tahmin etmek/Uzun vadeli stratejik amag ve hedefler tespit
etmek/Satisg tahmini yapmak i¢in gerekli verileri toplamak/Satislar1 tahmin etmek/Satis kotalarini belirlemek/Satisla
ilgili ticari ve finansal belgeleri yonetmek/Birim biit¢esinin hazirlanmasina ve uygulanmasina katki saglamak//Satis
elemani sayisin1 belirlemek/Satis elemaninin niteligini belirlemek/Satis elemaninin temin edilmesine katkida
bulunmak/Boéliimleri olusturmak/Uygun orgiit yapisini se¢ip yetki ve sorumluluklar: belirlemek/Bolge dzelliklerini
belirlemek/Bolgeye uygun rotayr olusturmak/Satis ekibinin koordinasyonunu saglamak/Satis elemanlarini1 denetlemek

Dersin Ad1 Kodu Yil Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS

Marka Yonetimi 0904342 2-Y1l Giiz 2+0 2 2

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam

Pazarlama On lisans Tiirkge Zorunlu Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme- Anlamlandirma
Ogrencinin, isletme amag ve stratejilerine gore, markanin taninmasi ve duyurulmasini

Dersin saglayabilmesini, marka konumlandirma ile satis strateji ve uygulamalarini uyumlastirabilmesini,

Amaci marka stratejilerini takip edebilmesini ve buna uygun davranabilmesini, rakiplerin marka stratejilerini
takip ederek markay1 yeniden yapilandirabilmesini saglamaktir.

Ogrenme Biitiinlesik pazarlama iletisimi ile markay1 tanitmak

Ciktisi Marka imajini gii¢lendirmek ve rakipleri tanimak

DERS AKISI: Markanin taninmasini ve duyurulmasint saglamak/Marka konumlandirma ile satis strateji ve
uygulamalarini uyumlagtirmak/Marka stratejilerini takip etmek ve buna uyumlu davranmak/Rakiplerin marka
stratejilerini takip ederek markayi yeniden yapilandirmak

Dersin Adi Kodu Yil Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS

ihracat Teknikleri 0904343 2Y1l Giig 2+0 2 2

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam

Pazarlama On lisans Tiirkge Zorunlu Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme- Anlamlandirma
Ogrencinin, ihracat tiirlerine gore uluslararasi ticaretin seklini belirlemeye yardimei olabilmesini;

Dersin uluslar aras1 mevzuata gore satig anlagmalar1 hazirlama igin gerekli 6n hazirliklar1 yapabilmesini,

Amaci uluslararast ticaretin tiirline gore gerekli belgeleri hazirlatabilmesini, uluslararasi ticaret anlagmasina
gore 6deme ve teslim sekillerini uygulamaya yardimcei olabilmesini saglamaktir

Ogrenme Uluslar aras: ticaret faaliyetlerini planlamaya katkida bulunmak

Ciktis1 Uluslar arast ticaret faaliyetlerini uygulamak yeterlikleri kazandirilacaktir.

DERS AKISI: Uluslar arasi ticaretin seklini belirlemeye yardimci olmak/Uluslararasi satig anlagmalar1 hazirlama igin
gerekli 6n hazirliklar1 yapmak/Uluslar arasi ticaret i¢in gerekli belgeleri hazirlatmak/Uluslar arast ticaret i¢in 6deme
ve teslim sekillerini uygulamaya yardime1 olmak

Dersin Ad1 Kodu Yil Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS

Perakende Yonetimi 0904344 2.Y1l Gz 4+0 4 5
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Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam

Pazarlama On lisans Tiirkge Zorunlu Orgiin Egitim
Ogr.Metotlar Dinleme- Anlamlandirma

Ogrencinin, sektdre, pazara ve miisteri 6zelliklerine gore perakendeci isletmelerin siniflandiriimasini,
Dersin yer tiirlerini belirleyebilmesini, magaza diizeni hakkinda bilgi elde edebilmesini, kategori yonetiminin

Amaci olusturulmasina, iirlin ¢esitlendirme planlama siirecine, fiyatlandirma tiirlerine, iletisim yontemleri ve
biitgesinin belirlenmesine iletisim programinin planlanmasina katkida bulunmasini saglayacaktir

o Perakendeci isletmeleri yapisal olarak ayristirmak//Perakendeci iiriin ¢esitlendirmesi yapmak

Ogrenme kendeci isletmeni 1 fiyatlandirma sistemini ol k/IPerakende iletisim k

Ciktisi Perakendeci isletmenin satin alma ve fiyatlandirma sistemini olusturma erakende 1letisim karmasini

olusturmak

DERS AKISI: Perakendeci isletmeleri siniflandirmak ve yer tiirlerini saptamak/Perakendeci isletmelerin &zelliklerini
saptamak/Perakendeci isletmelerin magaza diizeni hakkinda bilgi elde etmek/Perakendeci igletmenin finansal

bilgilerini elde etmek/Uriin ¢esitlendirme planlama siirecine katkida bulunmak/Perakende satin alma sistemlerini
saptamak/Perakendeci isletmenin fiyatlandirma yonteminin segimin katkida bulunmak/Perakendeci isletmenin iletigim
yontemleri ve biitgesini belirlemek/Perakende iletisim programinin planlanmasi konusunda katki saglamak

Dersin Adi Kodu Yl Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS
Meslek Etigi 0904345 2-Y1l  Giiz 2+0 2 3

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Secmeli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme- Anlamlandirma

ii‘:llcr: Bu derste meslek etigi ile ilgili yeterliklerinin kazandirilmas1 amaglanmaktadir

Ogrenme Etik ve ahlak kavramlarini Incelemek

Ciktisi Mesleki etik ilkelerine uymak

DERS AKISI: Etik ve ahlak kavramlarini incelemek/Etik sistemlerini incelemek/Ahlakin olusumunda rol oynayan

faktorleri incelemek/Meslek etigini incelemek/Mesleki yozlasma ve meslek hayatinda etik dist davraniglarin
sonuglarint incelemek/Sosyal sorumluluk kavramini incelemek

Dersin Adi Kodu Yil Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS
Cevre Koruma 0904346 2. Y1l Giiz 2+0 2 3

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Segmeli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme- Anlamlandirma

i(:zlcr: Cevre ve insan saglig1 koruma kurallari ile ilgili bilgi ve becerileri kazandirmak

(C)ﬁ:;;me Cevre ve insan saglig1 koruma kurallarina uymak

DERS AKISI: Cevre Yonetmelik Bilgisi/Risk Analizi/Atik Depolama/Kisisel Korunma Onlemleri/Uluslararasi
Saglik ve Giivenlik Ikazlar1,/is¢i Saglhgi ve Is Giivenligi Yonetmeligi

Dersin Ad1 Kodu Yl Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS
Isletme Yonetimi I 0904347 2.Y1I  Giz 340 3 3

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkce Se¢meli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme-Anlamlandirma

iflll’;lcr: Isletme kurma ve isletmeyi gelistirme islemleri ile ilgili yeterlikleri kazandirmak

Ogrenme Temel ekonomik gostergeleri analiz etmek//Is yeri kurma fikrini olusturmak//fs yeri kurulus
Ciktisi islemlerini yiiriitmek//Is yerini faaliyete agmak
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DERS AKISI: isletme tanimlarini yapmak/Y 6netimin tarihsel siirecini anlamak/Y 6netimin fonksiyonlari/Giincel
yonetim yaklagimlari

Dersin Adi Kodu Yil Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS

Satis Saha Planlamasi 0904348 2.Y1l G 2+0 2 2

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkce Se¢meli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme-Anlamlandirma

Ogrenci, yapilacak isin tiirii ve 6zelliklerine gore kisisel bakimini ve giinliik is planini
gerceklestirebilmesini, isin ve katilimcilarin 6zelliklerine gore toplanti giindemini belirleyebilmesini,
toplant1 i¢in katilimcilara bilgi verebilmesini, isletmenin gelecekte tahminledigi is yiikiine gore ne
kadar ¢alisana ihtiya¢ duyacagini 6ngoriilmeyebilmesini, personelin izin planlamasini yapabilmesini,

if{::lcr: teshir ve tanzim mekanlarini, fuar stantlarini diizenleyebilmesini, isin dzelliklerine gore gerekli olan
birincil ve ikincil verileri uygun veri toplama yontemlerine gore toplayabilmesini ve uygun analiz
teknikleri ile analiz ederek yorumlayabilmesini, 6rgiit yapisina uygun yazili raporlari
hazirlayabilmesini, {ist yonetime sunabilmeyi ve dosyalama arsivleme tekniklerine gore raporlarin
dosyalanmasi ve argivlenmesini saglayabilecektir.

o Isi ile ilgili hazirlik yapmak /Toplanti yapmak//Satis elemanlarinin izin planlamasini yapmak

Ogrenme .. .. .. .

Ciktisi Satis mekanlarini ve galigma alam diizenlemesini yapmak/yaptirmak//Raporlama i¢in veri toplamak ve

yorumlamak//Rapor hazirlamak ve arsivlemek

DERS AKISI: Kisisel hazirlik yapmak/is plan1 yapmak/Satis organizasyonu i¢in gerekli dokiimanlar
hazirlamak/Satis ekibi ile giinliik toplantilar ve is dagilimi1 yapmak/Toplant1 glindemini belirlemek/Toplant1 igin
katilimcilara bilgi vermek ve toplanti mekanini hazirlatmak/Gilindeme uygun sekilde hazirlanarak toplantiy:
gergeklestirmek/Birimin hangi donemde ne kadar ¢alisana ihtiyag duyacagini 6ngdriilmemek/Caliganlarin hangi
donemde izin kullanacaklar1 hakkinda bilgi elde etmek/Islerin aksamayacag sekilde personel izin planlamasini
yapmak/Teshir ve tanzim mekanlarin1 diizenlemek/Fuar stantlarim diizenlemek/Caligma alanini ergonomik sekilde
diizenlemek/Gerekli olan birincil ve ikincil verileri toplamak/Birincil ve ikincil veri analiz etmek ve

yorumlamak/Kurum yapisina uygun yazil raporlart hazirlamak ve iist yonetime sunmak/Dosyalama ve arsivleme
takibini yapmak

Dersin Adi Kodu Yil Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS
Elektronik Pazarlama 0904349 2.-Y1l  Giiz 2+0 2 2

Boliimii Dersin Seviyesi ~ Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkce Se¢meli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme-Anlamlandirma

Ogrencinin, isletmenin iiriin ve satis stratejilerine gére E-Ticaret miisterilerini belirleyebilmesini;
miisteri 6zelliklerine gore Internet {izerinden veri tabani olusturarak pazarlama/satis stratejilerinin

Dersin Amaci olusturulmasina yardimei1 olabilmesini, isletmenin satis strateji ve politikalari ile miisteri
ozelliklerine gore, E-Satis yapabilmesini, isletme, pazar ve teknolojik gelismelere gore web
sayfasinda satig boliimii ile ilgili giincellemeleri yaptirabilmesini saglamaktir.

Ogrenme Ciktis1 E-ticaret faaliyetlerini diizenlemek//E-ticaret faaliyetlerini uygulamak

DERS AKISI: E-ticaret miisterilerini belirlemek/Internet iizerinden veri taban1 olusturmak ve pazarlama/satis
stratejilerinin olusturulmasina yardime1 olmak/E-Satig yapmak/Web sayfasinda satis bolimii ile ilgili
giincellestirmeleri yaptirmak

Dersin Adi Kodu Yl Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS
Mesleki Yabanci Dil [ 0904350 2-Y1l  Giiz 2+0 2 2

Boliimii Dersin Seviyesi ~ Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkce Se¢meli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlari Dinleme-Anlamalandirma

Bu derste 6grenciye; temel mesleki kavram ve tanimlar ile temel mesleki dil bilgisi yeterliklerinin

Dersin Amaci
kazandirilmasi amaglanmistir
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Ogrenme Ciktis1 Mesleki yabanci dil bilgisini kullanmak //Mesleki kavram ve tanimlar1 kullanmak

DERS AKISI: Mesleki yabanci dil yeterliklerine temel teskil edecek genel Ingilizce bilgilerinin giincellestirilerek
tekrar1/Genel Muhasebe Terminolojisi ve Teknik Terimler/Satis Islemleri/Fatura/Fiyat (Alis, Maliyet,
Satis)/Odeme/Nakit ve Kiymetli Evrak/ARASINAV/Varlik/Mevcutlar/Alacaklar (Senetli — Senetsiz)

Kaynak/Oz ve Yerel Kaynak

Dersin Adi Kodu Yl Yaryl T+U+L Saati Kredi AKTS
Kalite Yonetim Sistemleri 0904351 2-Y1l Gz 2+0 2 2

Boliimii Dersin Seviyesi ~ Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Secmeli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlari Dinleme-Anlamlandirma

Dersin Amaci Bu derste; kalite yonetim sistemlerinin uygulama yeterliliklerinin kazandirilmasi amaglanmistir

Ogrenme Ciktis1 Kalite Yonetim Sisteminin Altyapisini Olusturmak//Kalite Standartlarini Uygulamak

DERS AKISI: Kalite kavrami /Kalite kavrami,/Standart ve standardizasyon/Standardin iiretim ve hizmet sektoriinde
Oonemi/Y 6netim kalitesi ve standartlari, /Cevre standartlariKalite yonetim sistemi modelleri/Stratejik yonetim
Yonetime katilma/Siire¢ yonetim sistemi/Kaynak yonetimi sistemi/Efem miikemmellik modeli

4. DONEM

Dersin Adi Kodu Yil Yarpnl T+U+L Saati Kredi AKTS
Pazarlama Arastirmast 0904441 2-Y1 Bahar 4+0 4 3

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Zorunlu Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme -Anlamlandirma

Ogrencinin, problemi acik bir sekilde ortaya koyabilmesini ve pazarlama arastirma amacini
belirleyebilmesini, problemin 6zelligi ve aragtirmanin niteligine gore pazarlama arastirmasi i¢in veri

Dersin . .. S . .S P

A(:n:a kaynaklarini ve veri toplama yontemlerini belirleyebilmesini, problemin 6zelligine gore, pazarlama
arastirmasinda ornek kitleyi belirleyebilmesini ve 6rnekleme siirecini yerine getirebilmesini, verileri
toplay1p analiz ederek, raporlayabilmesini saglamaktir.

Ogrenme Pazarlama arastirmasinda problem ve amaci tespit etmek

Ciktisi Pazarlama aragtirmasi tasarimini yapmak ve uygulamak

DERS AKISI: Problemi agik bir sekilde ortaya koymak/Pazarlama arastirma amacini belirlemek/Pazarlama
arastirmasi i¢in veri kaynaklarii belirlemek/Pazarlama arastirmast i¢in veri toplama yontemlerini belirlemek
Pazarlama arastirmasinda drnek kitleyi belirlemek ve 6rnekleme siirecini yerine getirmek/Verileri toplayip analiz
etmek/Verileri raporlamak

Dersin Adi Kodu Yil Yaryil T+U+L Saati Kredi AKTS
Pazarlama Mevzuati 0904442 2Y1l  Bahar 2+0 2 2
Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkce Zorunlu Orgiin Egitim
Ogr.Metotlar Dinleme-Anlamlandirma
Ogrencinin, sektdr ve iiriiniin 6zelliklerine gore satis faaliyetlerine iliskin kanun, yonetmelik vb.
Dersin arastirabilmesini; mevzuata gore satisla ilgili belgelerin uygunlugunu kontrol edebilmesini, sektdr ve
Amaci iirlintin 6zelliklerine goére satis personelini mevzuat hakkinda egitebilmesini; mevzuata gore satis
faaliyetlerinin uygunlugunu takip edebilmesini saglamaktir.
Ogrenme Pazarlama mevzuatin1 hakim olmak
Ciktis1 Pazarlama mevzuatina uygun davranmak
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DERS AKISI: Satis faaliyetlerine iligkin kanun, yonetmelik vb. arastirmak//Satigla ilgili belgelerin mevzuata

uygunlugunu kontrol etmek/Satis personelini mevzuat hakkinda egitmek/Satis faaliyetlerinin mevzuata uygunlugunu
takip etmek

Dersin Adi Kodu Yil Yaryil T+U+L Saati Kredi AKTS

Satis giicii egitimi 0904443 2-Y1l Bahar 4+0 4 9

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Zorunlu Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme- Anlamlandirma

Ogrencinin, pazar ve hedef kitlenin dzelliklerine gére meslegi ile ilgili yayinlari takip edebilmesini ve

kurs ve seminerlere katilabilmesini, paket programlari analiz ederek isletme olanaklarina goére satig
Dersin stirecinde kullanilan paket progrgmlan sc?ggbilmesine,. satig elemanl.arlmn oryantasyonugu, pe.rff)rmans
degerleme sonuglarina gére motivasyon ihtiyacini belirleyerek motivasyonunu saglayabilmesini,

Amact toplum ve is etiginin gerektirdigi kurallara uygun davranarak uygulanmasini gergeklestirerek, sosyal
geligsmeleri inceleyip yorumlayabilmesini, almig oldugu egitimler ve sahip oldugu niteliklere gore
stresi yonetebilecek ve zamani etkin kullanabilmesini saglamaktir.

Mesleki gelisim faaliyetlerini yiiriitmek//Uriin satis1 ile ilgili paket programlari
Ogrenme kuIIanmak//Birim/bélge satis elema}n.larmm mesleki gelisim//Faaliyetlerini yiiriitmek //Birim(bé’)lge
Ciktist satig elemanlarint motive etmek//Birim/bolge satis elemanlarinin performanslarini degerlendirmek

Birim/bolge satig elemanlarinin kariyer planlarina yardimer olmak//Mesleki etik degerlerine uymak
Toplumsal olaylar takip etmek//Stres yonetmek ve zamam planlamak

DERS AKISI: Meslegi ile ilgili yayimnlar1 takip etmek/Kurs ve seminerlere katilmak/Satis siirecinde kullanilan paket
programlarin analizi/Satig elemanlarinin oryantasyonunu saglamak/Satis elemanlarinin egitimini
saglamak//Calisanlarin kongre,seminer,panel gibi faaliyetlere katilimini saglamak/Satis elemanlarimin motivasyon
ihtiyacini belirlemek/Satis elemanlarinin motivasyonunu saglamak/Performans kriterlerini belirlemek ve
6lgmek/Performans 6l¢iim sonuglarina gore gerekenleri yapmak/Calisanlarin kariyer basamaklarini
belirlemek/Calisanlara kariyer yolu olusturabilecek kogluk ve mentorluk sistemini olusturmak/Etik kurallara uygun
davranmak/Etik kurallara uygun davranilmasimi saglamak/Sosyal gelismeleri incelemek/Sosyal olaylar
yorumlamak/Stresi yonetmek/Zamani yonetmek

Dersin Adi Kodu Yil Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS
Tedarik zinciri yonetimi 0904444 2.Y1l Bahar 2+0 2 2

Boliimii Dersin Seviyesi ~ Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkce Zorunlu Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme-Anlamlandirma

Ogrencinin, pazara, iiriine, isletmenin satis hacmine ve satig yontemine gore stok seviyesinin
belirlenmesine katkida bulunabilmesini ve maliyet faktdrlerinin belirlenmesine yardimci olmasin,
Dersin Amaci alinan siparislere gore sevkiyat planlarini kontrol edebilecek ve ilk onayini yapabilmesini, yapilan

sevkiyat planlarina gore de miisteri ile iletisim kurarak siparis takibinde bulunabilmesini
saglamaktadir.

Ogrenme Ciktis1  Stok ( envanter ) bilgisine sahip olmak//Siparis yonetmek

DERS AKISI: Stok seviyesinin belirlenmesine katkida bulunmak/Stok seviyesinin belirlenmesine katkida
bulunmak/Maliyet faktorlerinin belirlenmesine yardime1 olmak/Sevkiyat planlarini kontrol etmek ve ilk onayimi
yapmak/Miisteri ile iletisim kurarak siparis takibinde bulunmak

Dersin Ad1 Kodu Yil Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS
Istatistik 0904445 2.Y1l  Bahar 3+0 3 3

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkce Zorunlu Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme- Anlamlandirma
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Ogrencinin, edinilen teorik bilgilere gére tanimlayic istatistiki bilgileri belirleyebilmesini, en uygun
olan tanimlayici istatistiki araclari tespit ederek, bunlar1 kullanabilmesini; problem durumuna gore,
Dersin aragtirmanin amacini, yontemini, kapsamini, 6rneklemini ve veri toplama tekniklerini kullanilacak
Amaci analiz programi ve uygulanacak analiz yontemine gore toplanan verileri paket programlara
isleyebilecek, verilerin iki degiskenli analizini yapabilecek, bulgular1 yorumlayabilmesini ve
raporlayabilmesini saglayacaktir.

Ogrenme Tammlayici istatistik bilgileri kullanabilir olmak/Istatistiksel arastirma tekniklerini kullanmak
Ciktis1 Istatistiksel paket programlarini kullanmak

DERS AKISI: Tanimlayic istatistiki bilgileri belirlemek/Arastirma amacini belirlemek/Ana kiitle ve uygun 6rnek

kitleyi belirlemek/Uygun veri toplamak/Toplanan verilerin paket programlarla islenmesi/Verilerin iki degiskenli
analizi/Bulgularin yorumlanmasi ve raporlanmasi

Dersin Adi Kodu Yl Yaryl T+U+L Saati Kredi AKTS
Arast_lrma_ Yontem ve 0904446 2.Y1l Bahar 240 2 3
Teknikleri

Boliimii Dersin Seviyesi ~ Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Segmeli Orgiin Egitim

Ogr. Metotlar Dinleme-Anlamlandirma

Dersin Amaci Bu derste 6grenciye; arastirma yapma yeterliklerini kazandirmak amaglanmaktadir

Ogrenme Ciktis1 Arastirma yapmak//Arastirma raporu hazirlamak//Arastirmay1 sunmak

DERS AKISI: Arastirma Konularin1 Segme/Kaynak Arastirmas: Yapma/Arastirma Sonuglarini
/Degerlendirme/Arastirma Sonuglarini Rapor Haline Doniistiirme/Sunuma Hazirlik Yapma/Sunumu Yapma

Dersin Adi Kodu Yil Yarpnl T+U+L Saati Kredi AKTS
isletme Yonetimi IT 0904447 2.Y1l  Bahar 3+0 3 4

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Segmeli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme-Anlamlandirma

ii::'cr: Isletme y&netimi, {iretim, pazarlama ve mali isler ile ilgili bilgi ve beceriler kazandirmak
Ogrenme Yonetim islevlerini yerine getirmek //Insan kaynaklarin1 yonetmek//Uretim siirecini yonetmek
Ciktis1 Pazarlama faaliyetlerini yonetmek//Isletmenin mali yapisini yonetmek

DERS AKISI: Planlama Yapmak/Orgiitleme Yapmak/Y6neltmek /Koordinasyon Saglamak/Denetim Yapmak

Is Analizi Yapilmasini Saglama/Iinsan Kaynaklarin1 Planlamak/isgoren Adayr Bulmak/Isgéreni Segmek

Ise Alistirma(Oryantasyon) Egitimi Vermek/isgoren Performansim Degerleme/Isgérenin Egitilmesini
Saglamak/Kariyer Planlamas1 Yapmak/is Degerleme/Ucretlendirmek/Uretimi Planlamak/Uretimin Gergeklesebilmesi
igin Orgiitleme Yapmak/Kapasite ve Stok Planlamasi/Hedef Pazar1 Belirlemek

Uriin Gelistirme/Fiyatlandirma Politikalarim Belirlemek/Tutundurma Politikalarin1 Belirlemek

Dagitim Politikalarini Belirlemek/Miisteri iliskilerini Y6netmek/Gelir ve Gider Hesaplarmi Y énetmek/Borg ve
Alacaklar1 Yonetmek/Varliklar1 Yonetmek/Kaynaklar1 Yonetmek

Dersin Adi Kodu Yil Yaruyil T+U+L Saati Kredi AKTS
Proje Hazirlama 0904448 2-Y1l  Bahar 3+0 3 3

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Se¢meli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme-Anlamlandirma

iﬂzlcr: Bu dersle mesleki alanda arastirma yapma ve sunma becerisi kazandirilacaktir

Ogrenme Mesleki alanla ilgili arastirma yapabilecektir

Ciktis1 Mesleki alanla ile ilgili aragtirmay1 sunabilecektir
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DERS AKISI: ARASTIRMA KONUSU BELIRLEME/ARASTIRMANIN PLANLANMASI/KAYNAK

TARAMASI/ARASTIRMA SURECI/ARASTIRMA SONUCUNUN RAPORLASTIRILMASI/SUNUM
TARTISMA/DEGERLENDIRME

Dersin Adi Kodu Yil Yarpnl T+U+L Saati Kredi AKTS
Bilgi ve iletisim Teknolojisi 0904449 2.1l Bahar 3+0 3 4

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkce Se¢meli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme-Anlamlandirma

Dersin

Bu derste bilisim olanaklarimi kullanarak kendini gelistirmek ile ilgili yeterliklerin kazandirilmasi
Amaci amaglanmaktadir.

Ogrenme Internet ortaminda iletigim kurmak //Internet ortaminda is bagvurusu yapmak
Ciktis1 Sayisal verileri diizenlemek//Hazir sablon ile tanitim materyali hazirlamak

DERS AKISI: Internet Ve Internet Tarayicisi/Elektronik Posta Y6netimi/Haber Gruplari / Forumlar
Web Tabanli Ogrenme/Kisisel Web Sitesi Hazirlama/Elektronik Ticaret/Kelime Islemci Programinda

Ozgegmis/Internet Ve Kariyer/Is Goriismesine Hazirlik/Islem Tablosu /Formiiller Ve Fonksiyonlar/Grafikler
Sunu HazirlamaTanitici Materyal Hazirlama

Dersin Adi Kodu Yl Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS
Kalite Giivencesi ve 2.Y1

standartlar 0904450 Bahar 2+0 2 3

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Segmeli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme-Anlamlandirma

Dersin

Bu derste; is hayatinda kalite giivencesi ve standartlar ile ilgili yeterliliklerin kazandirilmasi
Amaci amaglanmistir.

o Kalite Yonetim Sisteminin Altyapisini Olusturmak
Ogrenme .
Ciktist Kalite Standartlarini Uygulamak

Istatistiksel kalite kontrol yontemleri uygulamak

DERS AKISI: Kalite Kavram1 /Standart ve Standardizasyon/Standardin iiretim ve hizmet sektoriinde dnemi
Yonetim kalitesi ve standartlar/Cevre standartlari/Kalite yonetim sistemi modelleri/Kalite yonetim sistemi modelleri
stratejik yonetim/Stratejik yonetim /Y Onetime katilma/Siire¢ yonetim sistemi/Kaynak yonetimi sistemi/Efem

miikemmellik modeli/Uretimde kalite kontroliiMuayene ve drnekleme/Toplam Kalite Kontrol/Kontrol
Diyagramlari/statistiksel Dagilimlar

Dersin Adi Kodu Yil Yaryil T+U+L Saati Kredi AKTS
Mesleki Yabanci Dil 11 0904451 2-Y11  Bahar 2+0 2 2

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Segmeli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dineleme-Anlamlandirma

iﬂzlcr: Temel mesleki kavram ve tamimlar1 ile temel mesleki dil bilgisi yeterliklerinin kazanma .

Ogrenme Mesleki yabanci dil bilgisini kullanmak
Ciktis1 Mesleki kavram ve tanimlar1 kullanmak

DERS AKISI: Mesleki konularda sozlii ve yazili iletisim/Defterler/Y evmiye DefteriBiiyiik Defter/Envanter
Defteri/ARASINAV/Finansal Tablolar/Bilango/Gelir Tablosu/Fon — Alim Tablolari/Rasyolar (Oranlar)
Teslim Sekilleri — Maliyetler/Doviz — Kur Bilgileri

Dersin Ad1 Kodu Yil Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS

flkyardim 0904452 2.Y1l  Bahar 3+0 3
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Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam

Pazarlama On lisans Tiirkge Se¢meli Orgiin Egitim
Ogr.Metotlar Dinleme ve anlamlandirma
. [k yardimin temel ilkeleri, temel yasam destegi, yaralanmalarda ilk yardim, kirik, ¢ikik ve
Dersin . e . ; R S
burkulmalarda ilk yardim, diger acil durumlarda ilk yardim ve tagimalar ile ilgili yeterlikleri
Amaci
kazandirmak.
O [k yardimin temel ilkelerini uygulamak//Temel yasam destegi saglamak
C:gl:tel:;llme Yaralanmalarda ilk yardim uygulamak//Kirik, ¢ikik ve burkulmalarda ilk yardim uygulamak

Diger acil durumlarda ilk yardim uygulamak//Hasta veya yaralilar1 tasimak

DERS AKISI: ilk yardimin temel uygulamalari/Birinci ve ikinci degerlendirme/Y etiskinlerde temel yasam
destegi/Cocuklarda ve bebeklerde temel yasam destegi/Solunum yolu tikanikliginda ilk yardim/Dis ve i¢
kanamalar/Yara ve yara cesitleri/Bolgesel yaralanmalarda, bas ve omurga kiriklarinda ilk yardim /Ust ekstremine
kirik, ¢ikik ve burkulmalarinda ilk yardim/Kalga ve alt ekstremine kirik, ¢ikik ve burkulmalarinda ilk yardim/Acil
bakim gerektiren hastaliklarda ilk yardim/Zehirlenmeler, sicak ¢arpmasi, yanik ve donmalar

yabanci cisim kagmalarinda ilk yardim/Acil tagima teknikleri/Kisa mesafede hizli tasima teknikleri/Sedye olusturarak
hasta veya yaralilar1 tagima

Dersin Adi Kodu Yl Yarynl T+U+L Saati Kredi AKTS
e 0903453 +Y1l  Bahar 4+0 4 4

Boliimii Dersin Seviyesi  Ders Dili Ders Tiirii Ogretim Sistemi  Ogr. Elemam
Pazarlama On lisans Tiirkge Segmeli Orgiin Egitim

Ogr.Metotlar Dinleme- Anlamlandirma

Dersin Bu derste 6grencinin temel girisimcilik kavramlarini, pazarlama, yonetim, finansal planlamayi

yapabilecek yetkinlige ulagtirilmasi amaglanmistir. Ayni zamanda 6grencinin bu ders sonunda bir is

Amaci plani yazabilme ve siireci yonetebilme yetisi kazandirilmaya g¢aligilacaktir.

Ogrenci, girisimciligin 6nemi ve katkilarin1 6grenecek, girisimci olabilmek icin hangi 6zelliklere sahip
Ofrenm olmas1 gerektigine yonelik bilgi ve beceriye ulasacak, ortaklik kiiltiiriiniin ne demek oldugunu
C;gk t?s1 ¢ ogrenecek, ig kurma siireci, is fikri kavramlarini nasil belirleyecegini belirleyecek, genel anlamda

isletme yonetimine ilisgkin yonetim, pazarlama ve finansal planlama yapma yetisine kavusarak bir is
planini yazabilecek noktaya gelecektir.

DERS AKISI: Girisimcilik 6zelliklerinin stnanmasy/Girisimcilik temel kavramlary/is plan1 6gelerinden pazarlama
plan1 unsurlari/Is plan1 6gelerinden yonetim plani unsurlari/Is plan1 6gelerinden finansal plan unsurlari/Pazarlama
plan1 yazim1/Y 6netim plan1 yazimi Finansal plan yazimi/is plan1 sunumu
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